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Chương trình đào tạo cấp cao M&A 
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Giáo sư Tiến sĩ Christopher Kummer

Chủ tịch - Viện Mua Bán sáp nhập và Liên kết (IMAA) Thụy Sỹ 
Tiến sĩ Christopher Kummer đang là chuyên gia, diễn giả hàng đầu Thuỵ Sỹ về lĩnh vực: Mua bán & Sáp nhập (M&A), Hợp tác liên kết chiến lược, Quản lý chiến lược, Tài chính doanh nghiệp. Ông đồng thời hiện là giáo sư Đại học và là Chủ tịch Viện Mua bán, Sáp nhập (M&A) và Liên kết (IMAA) tại Viên, Áo.

Christopher Kummer đã cộng tác, nghiên cứu nhiều năm tại Viện Công nghệ Quản lý (ITEM – HSG) tại Gallen, Thụy Sỹ; Viện Quốc tế và Phát triển quản lý (IMD) tại Lausanne, Thụy Sỹ và Đại học Kỹ thuật Berlin, Đức. Kinh nghiệm của Kummer được kết hợp từ lý luận cao cấp trong nghiên cứu hàn lâm cũng như từ thực tiễn về kinh doanh. Diễn giả cũng là người đồng sáng lập và Giám đốc điều hành của một công ty dịch vụ chuyên nghiệp tai Thụy Sỹ, tham gia hiệu quả vào các dự án M&A với giao dịch trị giá lên đến hơn 12 tỉ euro. Kummer được đánh giá là một diễn giả hàng đầu, một chuyên gia tư vấn cao cấp, uy tín về Tài chính Doanh nghiệp, Hợp nhất và Mua lại cho các tổ chức Chính phủ. Ngoài ra, Christopher Kummer còn tham gia giảng dạy chuyên sâu các khóa học và hội thảo về chiến lược, tài chính và quản lý cho các giám đốc, luật sư, lãnh đạo cấp cao của các ngân hàng đầu tư đến từ khắp các châu lục. Các bài viết của ông đều được đánh giá cao và được xuất bản ra rất nhiều ngôn ngữ. Ông thường xuyên được mời làm diễn giả cho các hội nghị và nhà bình luận trên các kênh truyền thông quốc tế, bao gồm các kênh truyền thông danh tiếng như Bloomberg, Dow Jones, Financial Times, Reuters..
Ngoài ra khóa học sẽ được sự cộng tác giảng dạy và thuyết trình của các chuyên gia đã thực hiện M&A tại Việt nam.

Địa điểm và Thời gian: 

· Tại Hà Nội: bắt đầu từ 8h00 - 17h00 ngày 22 -23/11/ 2011 (4 buổi đào tạo cấp cao chuyên sâu)
Đối tượng tham dự

· Lãnh đạo cấp cao và cấp trung của các doanh nghiệp (Thành viên HĐQT, ban giám đốc, giám đốc đầu tư, giám đốc tài chính, giám đốc chiến lược…) 

· Các cán bộ tư vấn M&A (luật, ngân hàng đầu tư, chứng khoán, kiểm toán, môi giới)

· Cán bộ trong cơ quan quản lý liên quan đến M&A

· Các cán bộ giảng dạy và nghiên cứu về M&A

· Các học viên quan tâm đến “Chiến lược M&A – Thâu tóm và chống thâu tóm”
Lợi ích khi tham gia khóa học:
· Có cái nhìn tổng quan về thị trường và giao dịch M&A

· Hiểu và tự xây dựng cấu trúc giao dịch M&A

· Nắm được những nhân tố ảnh hưởng tới một thương vụ M&A

· Nắm được phương pháp định giá cơ bản trong M&A

· Xác định được chiến lược M&A, thâu tóm và chống thâu tóm

Ngày thứ 1:  Giới thiệu & Tổng quan
·  Hoạt động M&A thế giới, châu Á và Việt nam

· Case Study 1: Kraft Food và Cadbury

Chiến lược M&A
· M&A xuyên biên giới

· Chiến lược M&A để phát triển và tái cấu trúc doanh nghiệp

· Case Study 2: Sáp nhập Daimler Chrysler
Ăn trưa và networking

Thâu tóm và chống thâu tóm

· Các chiến lược thâu tóm

· Các chiến lược chống thâu tóm

· Case Study 3: Cadbury đã phòng vệ như thế nào

· Case Study 4: Masan và VinaCafe Biên hòa, Dược Viễn Đông và Hà Tây
Rà soát đặc biệt và định giá
· Rà soát đặc biệt

· Định giá 

Ngày thứ 2: Cấu trúc một thương vụ M&A
· Giới thiệu về cấu trúc một thương vụ M&A

· Lựa chọn hình thức thanh toán và tài trợ, Đấu giá trong M&A

· Case Study 5: Polycom
Đàm phán trong M&A 

· Vai trò của đàm phán trong M&A; Đàm phán thương vụ

· Case Study 6: Microsoft mua lại Skype

Ăn trưa và Networking


Kinh nghiệm từ M&A
· Công bố thông tin trong M&A

· Cơ chế cho các hoạt động hậu M&A

· Case Study 7: Lafarge
Trao chứng chỉ quốc tế do Viện IMAA cấp
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